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NÉGOCIEZ EFFICACEMENT
VOS ACHATS PUBLICS

Entrez dans la matrice de la commande publique...

Format 100%
présentiel

coanimé par 1
juriste et 1

acheteuse !
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Vous voulez négocier vos achats publics mais :

Et si vous réalisiez une formation co-animée par
2 experts : l’un sur le droit de la commande
publique, l’autre sur la performance achats ?

Notre formation de 2 jours, spécialement conçue
pour les acheteurs publics vous aidera à acquérir
(par la pratique) des stratégies de négociation
éprouvées tout en respectant les règles et
grands principes de la commande publique.

Et, à la fin, vous repartirez avec une liste d’outils
pratiques pour exceller dans vos futures
négociations :)

Bref, vous disposerez de tout ce qu’il faut pour
renforcer votre aptitude à négocier, avec
confiance, avec vos interlocuteurs.

Quelques mots sur la formation
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 A l’issue de la formation, vous
serez capable de :

Négocier efficacement et en
toute sécurité juridique vos
achats publics

Vous craignez de ne pas respecter les règles de
la commande publique

Vous ne vous sentez pas à l’aise pour négocier

Vous manquez de connaissances et de
pratiques sur les stratégies de négociation et
votre positionnement en qualité de négociateur
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Tout collaborateur en
charge de la passation et
la négociation des
marchés publics

Aucun prérequis

Public Prérequis

Date et horaires fixés au
moins 1 mois avant la
session

4 à 12 apprenants

Groupe

14 h réparties sur 2 jours
consécutifs - Dans vos
locaux

Durée -  Lieu Délai d’accès

Intra : 4500 € Nets de TVA
(hors frais)
Inter : 1 400 € Nets de TVA /
apprenant

Prix

Les personnes atteintes de handicap souhaitant suivre cette
formation sont invitées à nous contacter directement, afin d’étudier
ensemble les possibilités de suivre la formation.

Les points essentiels
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Le cadre juridique de la négociation

Les procédures pour négocier

Les procédures adaptées avec faculté de négociation
Les procédures formalisées autorisant la négociation
Quid du dialogue compétitif ?
Quid du système d'acquisition dynamique ?

Les bonnes pratiques juridiques autour de la négociation

Les éléments négociables et non négociables
Quid des variantes ?
La notion d'intangibilité de l'offre
Le respect de l'égalité de traitement
La traçabilité du processus de négociation
Le respect de la confidentialité
Le niveau de responsabilité suffisant pour négocier (+ le
pouvoir d'engager l'entreprise)
Les délais pour la remise des offres intermédiaires et
finales

Analyse sur des documents pratiques : clauses
contractuelles, courriers d'invitation à négocier, comptes-
rendus, rapport de présentation faisant état d'une
négociation

Jour 1

Le programme de la formation

Besoin d’un programme sur mesure ? Contactez moi :

06 51 38 26 24
lea@matrice1804.fr

Quiz

Atelier
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La mise en oeuvre de la négociation

La matrice : les enjeux et les pouvoirs
La détermination des marges de négociation (batna et
mesore)
Les stratégies de négociation

Etude de cas

Les attitudes du bon négociateur

L'analyse des expressions corporelles de l'interlocuteur
La maîtrise de ses propres expressions corporelles
Le lexique des termes à utiliser et ceux à bannir
Présentation de la mise en situation

L'atelier

1er cas de figure : En position de force
Analyse de l'offre
Cadrage de l'entretien de négociation
Mise en situation
Feedback

2e cas de figure : En position de faiblesse
Analyse de l'offre
Cadrage de l'entretien de négociation
Mise en situation
Feedback

Bonus : Liste des outils et kit de négociation

Jour 2

Le programme de la formation

Besoin d’un programme sur mesure ? Contactez moi :

06 51 38 26 24
lea@matrice1804.fr

Quiz

Atelier
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Juriste

Marchés publics
et privés

Legal
design

Plus de 13 ans d’expérience

Performance de
l’achat public

Négociation

Acheteuse

Plus de 15 ans d’expérience

Vos formatrices

06 51 38 26 24
lea@matrice1804.fr

Pourquoi une coanimation ?

Parce que négocier ses achats publics est un art qui manie à la fois des compétences
juridiques (cadre et limites de la négociation en conformité avec le Code de la commande
publique) et des pratiques d’achats (positionnement de l’acheteur, stratégies de
négociation), une formation complète en négociation implique deux compétences distinctes
mais si complémentaires : l’expert juridique et l’expert des achats.
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  Léa Gasnier

  Juriste depuis plus de 14 ans

  Référente administrative

  Référente pédagogique

  Référente handicap  Legal designer

  Fondatrice de Matrice 1804

Je m'appelle Léa Gasnier. Je suis juriste en droit des marchés publics et
privés et droit de la construction et legal designer. 

J’ai fondé Matrice 1804 avec un objectif en tête : vous délivrer des formations
claires, accessibles, ludiques et interactives, pour que vous puissiez naviguer
sereinement dans la matrice de la commande publique.

En qualité de référente administrative, pédagogique et handicap, je suis
également à votre écoute pour toute question en lien avec votre parcours de
formation.

Votre référente

06 51 38 26 24
lea@matrice1804.fr

tout au long de votre parcours de formation !
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Retrouvez mon parcours
en cliquant ici

https://matrice1804-my.sharepoint.com/:b:/g/personal/lea_matrice1804_fr/Ebnk2XYkXdNAisZhJ9OcFdkBK2iZHzSNFtnjpX-NFM6KSg?e=RMNUEj
https://matrice1804-my.sharepoint.com/:b:/g/personal/lea_matrice1804_fr/Ebnk2XYkXdNAisZhJ9OcFdkBK2iZHzSNFtnjpX-NFM6KSg?e=RMNUEj
https://matrice1804-my.sharepoint.com/:b:/g/personal/lea_matrice1804_fr/Ebnk2XYkXdNAisZhJ9OcFdkBK2iZHzSNFtnjpX-NFM6KSg?e=RMNUEj
https://matrice1804-my.sharepoint.com/:b:/g/personal/lea_matrice1804_fr/Ebnk2XYkXdNAisZhJ9OcFdkBK2iZHzSNFtnjpX-NFM6KSg?e=RMNUEj


Ressources

Un support de formation présentant
l’essentiel des notions vues pendant la
formation est mis à disposition de chaque
apprenant. 

Le document intègre les sources et liens
documentaires complémentaires.

La Direction de Matrice 1804 et, le cas
échéant, le formateur apportent leur
concours à l’apprenant pour toute
question en lien avec son parcours de
formation.

Equipe

Les modalités pédagogiques

Les méthodes pédagogiques alternent
constamment entre la théorie et la
pratique, grâce à des exercices
individuels (quiz, cas pratiques...) ou
collectifs (ateliers...). Par ailleurs, une
séquence de négociation sera filmée. Les
vidéos ne seront pas diffusées et seront
détruites à la fin de la formation.

Pédagogie

Moyens techniques

La formation se déroulant en présentiel, un
écran doté d’un visio-projecteur et un
tableau blanc devront être mis à disposition
du formateur. 

Les formatrices apportent une caméra et un
trépied pour réaliser les séquences filmées.

Des questions ? Besoin d’un conseil ? Contactez moi :

06 51 38 26 24
lea@matrice1804.fr Créé le 13 février 2024
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06 51 38 26 24
lea@matrice1804.fr

Suivi et évaluation de la formation

Le suivi et l’évaluation se concentrent sur 2 axes clés :
Le développement de compétences opérationnelles ;
L'implication active de chaque apprenant dans son processus d'apprentissage.

Avant la formation

Auto-positionnement de
l’apprenant

Pendant la formation

Tour de table des attentes

Validation des acquis tout
au long de la formation
(cas pratiques, quiz...)

Après la formation

Evaluation à froid de la
formation à +3 mois
(questionnaire)

En fin de formation

Auto-positionnement de
l’apprenant

Evaluation à chaud de la
formation (questionnaire)
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Ils ont fait confiance à Matrice 1804

Découvrez
les avis Google

Très bonne formation avec des formatrices
expérimentées et connaissant leur sujet.

Savent mettre à l'aise chacun des
participants. Outils ludiques. Je

recommande !!

Jocelyne O.

Vous m'avez scotché avec l'atelier de
mise en pratique vraiment réaliste et

adapté à notre besoin.

Vincent Oger

des apprenants
recommandent nos

formations

99,62%

est le niveau de
satisfaction de nos

apprenants

9/10

apprenants formés de
2023 à 2024

MAJ 02/06/2025 MAJ 02/06/2025

550
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https://www.google.com/maps/place/Matrice+1804/@48.8774828,2.2921401,15z/data=!4m6!3m5!1s0x48e19ca8b76e5289:0xc027c26859be5dd0!8m2!3d48.8774828!4d2.2921401!16s%2Fg%2F11v0y_jzfz?entry=tts
https://www.google.com/maps/place/Matrice+1804/@48.8774828,2.2921401,15z/data=!4m6!3m5!1s0x48e19ca8b76e5289:0xc027c26859be5dd0!8m2!3d48.8774828!4d2.2921401!16s%2Fg%2F11v0y_jzfz?entry=tts
https://maps.app.goo.gl/Gj1wg2TA45JVH3WYA
https://maps.app.goo.gl/Gj1wg2TA45JVH3WYA


lea@matrice1804.fr

06 51 38 26 24

 Prêts à négocier dans
la matrice ?
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CE PROGRAMME DE FORMATION EST PROPOSÉ PAR

Matrice 1804 est une société par actions simplifiée (SAS) au capital de 10 000 euros.

Son siège social est situé 6 rue d'Armaillé à Paris 17e.

Elle est immatriculée au RCS de Paris sous le numéro 952 149 821 et déclarée en tant
qu'organisme de formation à la DREETS d'Ile-de-France sous le numéro 11756728675.
Ce numéro ne vaut pas agrément de l’État.
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